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Sachdarstellung:
Einleitung

Vor dem Hintergrund der sich rasant verdndernden wirtschaftlichen und finanziellen Rah-
menbedingungen sowie des zunehmenden interkommunalen Wettbewerbs ist die kommuna-
le Wirtschaftsférderung als einer der am Strukturwandel beteiligten Akteure auch im abgelau-
fenen Jahr in vielerlei Weise aktiv gewesen. Die nachhaltige konjunkturelle Belebung hat
auch positive Auswirkungen fiir Bergkamen gezeigt. Nicht nur, dass die Zahl der Arbeitslo-
sen in erheblichem Umfang in 2007 zuriickgegangen ist deutet daraufhin, vielmehr zeigen
auch die im vergangenen Jahr abgeschlossenen Ansiedlungs- und Grundstiicksvertrage,
dass der konjunkturelle Aufwartstrend auch auf kommunaler Ebene angekommen ist. Zu
Einzelheiten wird an spéaterer Stelle im Detail berichtet.

Die kommunale Wirtschaftsforderung der Stadt Bergkamen versteht sich als Schnittstelle
zwischen wirtschaftlichen und kommunalen Interessen. Hierbei stehen, wie schon in den
vergangenen Jahren auch, die nachfolgend aufgefihrten Tatigkeitsfelder im Mittelpunkt der
Aktivitaten:

- Bestandspflege

- Neuansiedlungen

- Behdrdenlotse (One-Stop-Agency)

- Fordermittelberatung

- Gewerbeflachenmanagement

- Entwicklung gewerblicher Standorte

- Existenzgrindungsberatung

- Sonstige Aktivitaten der Wirtschaftsforderung und Entwicklungen auf dem Arbeitsmarkt
- Berufliche Beratung fur Frauen und Madchen

In dem vorliegenden Bericht der kommunalen Wirtschaftsforderung werden die einzelnen
vorgenannten Tatigkeitsfelder im Detail eingehend erlautert.

Bestandspflege

Dem Aufgabenbereich der Bestandspflege kam auch im Jahre 2007 eine herausragende
Bedeutung zu. Die ortsansassigen Unternehmen waren auch im abgelaufenen Jahr die wich-
tigste Zielgruppe der kommunalen Wirtschaftsforderung. Im Rahmen der Kontakte zu den
ortsansassigen Unternehmen stehen regelmafiig Grundstiicks- und Immobilienanfragen auf
der Tagesordnung. In insgesamt 11 Fallen wurden Grundstiicke zum Zwecke der Betriebs-
erweiterung sowie in vier Fallen Immobilien nachgefragt. Grundsatzlich ist festzustellen, dass
die ortsansassigen Betriebe mit dem Standort Bergkamen, insbesondere mit Blick auf die
hervorragenden Uberregionalen Verkehrsanbindungen, sehr zufrieden sind. Finf Flachenan-
fragen mindeten in einer VerduRerung der entsprechenden Grundstiicke. In zwei Féllen war
damit ein Wechsel des Standortes innerhalb des Gewerbegebietes bzw. des Stadtgebietes
erforderlich. Die drei anderen Betriebe konnten am bestehenden Standort zusatzliche Fla-
chen erwerben. Néahere Details zu den Branchen, Standorten und den Flachengrdfzen kon-
nen der nachfolgenden Tabelle 1 entnommen werden. Der durch diese innerstadtischen
Betriebsverlagerungen bzw. Betriebserweiterungen hervorgerufene Arbeitsplatzeffekt wird
sich nach Angaben der Betriebe auf 25 bis 30 zuséatzliche Arbeitsplatze beziffern.

Auch in 2007 wurden Betriebsbesichtigungen organisiert. Bei gréReren Betrieben werden die
Unternehmen unter Fihrung des Blrgermeisters besucht. Der Informationsaustausch ist aus
Sicht der Wirtschaftsforderung in besonderer Weise geeignet, die innerbetrieblichen Ablaufe
kennen zu lernen. Bei den Firmeninhabern ist zu beobachten, dass durch solche Kontakt-

aufnahmen die Berthrungsangste gegenuber Behérden abgebaut werden. So entstanden im



letzten Jahr, in Folge einer Firmenbesichtigung im Nachgang hierzu, noch zahlreiche Ge-
sprachskontakte zu verschiedenen betrieblichen Fragestellungen.

Ein weiterer wichtiger Baustein im Rahmen der Bestandspflege ist in der Organisation und
Durchfuhrung von Informationsveranstaltungen fur ausgewdahlte Gewerbebetriebe zu sehen.
So konnte im Mai letzten Jahres der nunmehr schon 3. Unternehmerstammtisch durchge-
fuhrt werden. Dieses Forum, dass unter Federfihrung der kommunalen Wirtschaftsforderung
in Kooperation mit der IHK durchgefuhrt wird, erfreut sich unter den Gewerbebetrieben einer
auRRerordentlichen Beliebtheit. Regelmafig nehmen an dieser Veranstaltung, 60 bis 70 Un-
ternehmer teil, die sich in lockerer Runde Uber aktuelle Themen informieren lassen. Dartber
hinaus bietet dieses Veranstaltungsformat Raum fir informelle Gesprache. Diese Veranstal-
tungsreihe sieht sich in Ergdnzung zu den seit vielen Jahren bereits etablierten und von der
IHK durchgefihrten Wirtschaftsgesprachen, die regelmafig im November/Dezember eines
Jahres durchgefihrt werden.

Auch branchenspezifische Veranstaltungen standen in 2007 wieder auf dem Programm der
kommunalen Wirtschaftsforderung. So hat die Stadt Bergkamen im September letzten Jah-
res zum zweiten Mal den Einzelhandel eingeladen, um Uber das Thema verkaufsoffene
Sonntage zu diskutieren. Im Ergebnis konnte so den Einzelhéndlern die Méglichkeit einge-
rdumt werden, die Terminierung fur die verkaufsoffenen Sonntage in 2008 in erheblichem
Mafl3e mitzubestimmen.

Tabelle 1: Gewerbliche Grundstlicksverkaufe in 2007

Branche Standort Flache Erweiterung | Neuansiedlung
Handwerk Heidegraben 700 gm X
Kfz- Gewerbepark 2.500 gm X
Einzelhandel |Rinthe
Reisedienst |Heidegraben 3.600 gm X
Kfz- Erlentiefenstralle |5.000 gm X
Handwerk
Sportboote Westf. Sportboot- | 1.300 gm X
zentrum
GroRhandel | Gewerbepark 2.000 gm X
Lebensmittel | Rinthe
Bootshandel |Westf. Sportboot- |2.000 gm X
zentrum
Ergotherapie | Sudl. LippestraRe |5.200 gm X
Einzelhandel |Nordberg-Center |4.500 gm X

Neuansiedlungen

Der aul3erordentlich robuste Konjunkturverlauf hat sich auch in Bergkamen in einer erhéhten
Nachfrage nach gewerblichen Bauflachen durch externe Unternehmen niedergeschlagen.
Etwas Uber 20 Anfragen waren im abgelaufenen Jahr zu verzeichnen. Hiervon konnten drei
Betriebe vollig neu angesiedelt werden. Eine weitere Flache im Bereich des Nordberg-
Centers wurde an einen Grundstiicksentwickler verauf3ert. Hier werden nach Abschluss der
Baumaflinahmen mehrere Einzelhandelsbetriebe entstehen. Weitere Details zu den Neuan-
siedlungen sind ebenfalls der vorstehenden Tabelle 1 zu enthehmen. Die erfreulich hohe
Erfolgsquote ist nicht allein der giinstigen konjunkturellen Entwicklung zuzuschreiben, son-
dern ist auch ein Ergebnis einer engagiert agierenden kommunaler Wirtschaftsférderung. Mit
Fertigstellung dieser Ansiedlungen ist in 2008 zu rechnen. Der Arbeitsplatzeffekt dieser An-
siedlungen wird sich in einem respektablen Bereich bewegen, und wird hach Angaben der
Betriebe bei 30 bis 35 zusatzlichen Arbeitsplatzen liegen.



Behordenlotse (One-Stop-Agency)

Bei den beiden vorgenannten Aufgabenbereichen ist die Wirtschaftsférderung immer auch in
ihrer Funktion als Behdordenlotse im Einsatz. In fast allen Anfragen, die auf den Tisch der
kommunalen Wirtschaftsférderung gelangen, sind verschiedene Fachbereiche im Hause zu
beteiligen. In vielen Fallen sind darliber hinausgehend externe Behérden zu beteiligen. Um
den Unternehmen einen vereinfachten Zugang zur Verwaltung zu gewahren, steht die Wirt-
schaftsforderung in den meisten Féllen als erster Ansprechpartner zur Verfigung. Sie koor-
diniert, gibt Hilfestellung und berét in allen ansiedlungsrelevanten und betrieblichen Frage-
stellungen.

Fordermittelberatung

Ein weiteres wichtiges Aufgabenfeld stellt die Fordermittelberatung dar. RegelméanRig wird
den anfragenden Unternehmen zuné&chst ein erster Uberblick zu den zahlreichen 6ffentlichen
Fordermitteln vorgestellt. In einem weiteren Schritt werden dann, bezogen auf das konkrete
Investitionsvorhaben, mégliche 6ffentliche Forderprodukte vorgestellt. Dariiber hinaus bietet
die Wirtschaftsforderung regelmafig auch ihre Hilfe an, wenn es darum geht die Erstkontak-
te zur Bank oder Sparkasse herzustellen. Dieses Angebot wird allerdings eher selten in An-
spruch genommen. Ein Grund hierfir ist sicherlich darin zu sehen, dass in vielen Fallen, die
Firmeninhaber der vergleichsweise hohe Verwaltungsaufwand im Rahmen der Beantragung
und Abwicklung solcher Finanzierungshilfen abschreckt.

Da die Kulisse fur den Bereich der 6ffentlichen Fordermittel einem stetigen Wandel unter-
liegt, kooperiert die kommunale Wirtschaftsforderung eng mit der Wirtschaftsforderungsge-
sellschaft des Kreises Unna. Darlber hinaus bestehen enge Kontakte zu den Férderbanken
wie KfW und NRW-Bank. Weiterhin wurden auch im Jahre 2007 die von der Wirtschaftsfor-
derungsgesellschaft des Landes angebotenen Seminar- und Qualifizierungsangebote wahr-
genommen.

Gewerbeflachenmanagement

Unter dem Aufgabenbereich Gewerbeflachenmanagement wird neben der Vermarktung von
gewerblichen Bauflachen auch der Optimierung der Gewerbegebiete ein besonderes Au-
genmerk geschenkt. So konnte in 2007 das seit langem in der Vermarktung stehende Ge-
werbe- und Industriegebiet entlang der Industriestral3e in Bergkamen-Runthe mit einer neu-
en Gewerbegebietsbeschilderung aufgewertet werden. Gerade dieses Projekt hat gezeigt,
wie zeitaufwendig und komplex selbst solche vermeintlich einfach strukturierten Aufgaben-
stellungen sein kénnen. Bei insgesamt ca. 80 ansassigen Betrieben hat es von der Vorstel-
lung der Idee im Rahmen einer Informationsveranstaltung im Herbst 2006, bis zur Realisie-
rung des Vorhabens im Dezember letzten Jahres, Giber ein Jahr gedauert.

Die weitere Entwicklung des Westfalischen Sportbootzentrums - Marina Riinthe hat mit der
Fertigstellung des Hafenplatzes im Juni 2007, der Inbetriebnahme des Wohnmobilhafen und
der Er6ffnung einer Aul3enstelle des Standesamtes im Turmgebaude des neuen Beta-
Projektes im Juli letzten Jahres und der Er6ffnung der Lichtkunst am Hafen im Dezember
2007 nunmehr fast seinen Abschluss gefunden. Die Raumlichkeiten der AulRenstelle des
Standesamtes im Turmgeb&ude eignen sich dartber hinaus in hervorragender Weise auch
fur Unternehmen, die in einem herausgehobenen Ambiente Konferenzen, Seminare oder
Tagungen durchfihren wollen.

Mit der Vermarktung von zwei gewerblichen Bauflachen sind nunmehr alle Flachen an die-
sem Standort vermarktet. Mit fast 30 angesiedelten Unternehmen und tber 350 geschaffe-
nen Arbeitsplatzen an diesem Standort gilt das Westfélische Sportbootzentrum — Marina
Rinthe als besonders gelungenes Beispiel fur den Strukturwandel im Ruhrgebiet.



Die Telekommunikationsinfrastruktur, insbesondere in den Gewerbe- und Industriegebieten
in Bergkamen-Riinthe, wurde in der Vergangenheit des 6fteren von den dort angesiedelten
Unternehmen als unzulanglich kritisiert. Dies hat die Wirtschaftsforderung zum Anlass ge-
nommen, in einer gemeinschaftlichen Initiative mit der HeLINET GmbH und den Gemein-
schaftsstadtwerken in einem Modellprojekt zun&chst fur den Standort des Westfélischen
Sportbootzentrums — Marina Rinthe, eine nachhaltige Verbesserung der Telekommunikati-
onsinfrastruktur zu gewahrleisten.

Nach zahlreichen Abstimmungsgesprachen zwischen den Projektpartnern und den ansassi-
gen Unternehmen wird Uber eine 1,3 km lange, neu verlegte Glasfasertrasse das Gebiet mit
einer zukunftsweisenden Datenleitungstechnik versorgt, die nicht nur qualitativ hochwertige
Internetzugange ermdglicht, sondern dartiber hinaus viele weitere zukunftstrachtige Nut-
zungsoptionen bereithalt. Mit den erforderlichen Baumaflinahmen wurde im Herbst letzten
Jahres begonnen, sodass spatestens im Friihjahr diesen Jahres der Standort auch mit Blick
auf seine Telekommunikationsinfrastruktur als Premium-Standort bezeichnet werden darf.

Entwicklung gewerblicher Standorte

Die Flachenvermarktungen sowohl im Rahmen der Bestandspflege als auch im Rahmen der
Neuansiedlungen hat im Jahre 2007 zu insgesamt neun Flachenverkaufen gefiuhrt. Hierbei
wurden insgesamt ca. 27.000 gm Gewerbeflachen verdulRert. Ein Blick in die Vergangenheit
zeigt dabei, dass die Anzahl der Flachenverkaufe lediglich in den Jahren 1999 und 2001
ahnlich positiv waren wie im abgelaufenen Jahr (vgl. hierzu Abbildung 1).

Abbildung 1
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O Anzahl der Flachenverkaufe

Der Flachenverbrauch liegt dabei aber mit 2,7 ha eher auf einem mittleren Platz im Vergleich
der letzten 13 Jahre. Die jahrlichen Flachenvermarktungen sind in der Abbildung 2 fur die
Jahre 1995 bis 2007 dargestellt. Hierbei ist darauf hinzuweisen, dass der auf3ergewdhnlich
hohe Flachenverbrauch im Jahr 2000 im Wesentlichen auf die Ansiedlung des Holzkontors
auf der Flache Grimberg 1/2 zuriickzufuihren ist. Allein durch diese Ansiedlung sind ca.
140.000 gm vermarktet worden. Die aul3ergewdhnlich positive Entwicklung in 2007 bei der
Flachenvermarktung ist sicherlich in erster Linie auf die glinstigen wirtschaftlichen Rahmen-
bedingungen zurtickzufuhren.



Abbildung 2
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Bei der Betrachtung der kurzfristig noch verfligbaren Gewerbeflachen — Industrieflachen ste-
hen gegenwaértig in Bergkamen Uberhaupt nicht zur Verfigung - ist festzustellen, dass mit
den Standorten des Westfélisches Sportbootzentrums — Marina Rinthe und dem Gewerbe-
gebiet Am Heidegraben zukinftig keine Flachen mehr zu Verfliigung stehen werden. In den
Ubrigen Gewerbegebieten stehen im Gewerbepark Riinthe mit ca. 25.000 gm und dem Ge-
werbegebiet Erlentiefenstral3e mit ebenfalls noch ca. 25.000 gm lediglich noch kleine Rest-
flachen zur Verfligung. Dabei ist darauf hinzuweisen, dass die Eigentumsverhaltnisse in dem
Overberger Gewerbegebiet, die Vermarktung insoweit schwieriger gestalten, als die 6ffentli-
che Hand dort nur noch zwei kleinere Flachen in der Gesamtgrdl3e von ca. 4.000 gm anbie-
ten kann.

Das weitgehend von der Montan Grundstiicksgesellschaft vermarktete Areal der ehemaligen
Schachtanlage Grimberg 1/2 ist ebenfalls bis auf eine kleine Restflache in Gro3e von
ca.5.600 gm vollstandig verauRRert. Die nachfolgend aufgefiihrte Tabelle 2 macht deutlich,
dass bei einer weiter positiv verlaufenden Konjunktur, die Stadt Bergkamen schon in weni-
gen Jahren nicht mehr in der Lage sein wird, selbst Bestandsbetrieben Alternativen im
Stadtgebiet anbieten zu kénnen. So sind z.B. im Gewerbepark Rinthe z.Z. samtliche Freifla-
chen an Interessenten angeboten, sodass auch dieser Standort méglicherweise sehr kurz-
fristig vollstandig vermarktet sein konnte. Um der Nachfrage auch zukiinftig gerecht werden
zu kénnen, ist die Ausweisung weiterer gewerblicher Bauflachen dringend erforderlich. Die
kommunale Wirtschaftsférderung hat im Rahmen der Beteiligung zur Aufstellung eines neu-
en Flachennutzungsplanes auf diese Notwendigkeiten aufmerksam gemacht.

Tabelle 2: kurzfristig verfigbare Gewerbeflachen

Gewerbegebiet verfigbare Flache private Eigentimer | 6ffentliche Hand
Gewerbepark Rinthe 25.000 gm - 25.000 gm
Erlentiefenstralle 25.000 gm 21.000 gm 4.000 gm
Grimberg 1/2 5.600 gm 5.600 gm -
Rinther Stral3e 6.600 gm - 6.600 gm
Haldenweg 11.900 gm - 11.900 gm
74.100 gm 26.600 gm 47.500 gm




Existenzgrindungsberatung

Im Rahmen einer Kooperationsvereinbarung zwischen der Wirtschaftsférderungsgesellschaft
fur den Kreis Unna und der Stadt Bergkamen wird im Rahmen eines Ziel-2-Projektes die
Existenzgrindungsberatung zu einem wesentlichen Teil von der WFG durchgefihrt. Jeweils
mittwochs findet in den Raumlichkeiten des Rathauses eine Erstberatung fir potentielle Un-
ternehmensgriinder statt. Die kommunale Wirtschaftsforderung beschrankt daher ihre Bera-
tungstatigkeiten in diesem Bereich auf grundlegende Informationen, die im Zusammenhang
mit einer Existenzgriindung stehen, bzw. auf die spezifische Beratung von Frauen.

Sonstige Aktivitaten der Wirtschaftsforderung und Entwicklungen am Arbeitsmarkt

Insbesondere die Prasentation des Leuchtturmprojektes Westfélisches Sportbootzentrum —
Marina Rinthe hat auch im letzten Jahr zahlreiche Aktivitaten in der kommunalen Wirt-
schaftsférderung nach sich gezogen. So nimmt die Stadt Bergkamen seit 2003 regelmaliig
an der weltgréf3ten Wassersportmesse ,boot"* in Dusseldorf teil. Im Rahmen eines Gemein-
schaftsstandes der Ruhrgebietstouristik koordiniert die Wirtschaftsforderung alle Aktivitaten
der teilnehmenden Akteure aus dem Sportboothafen.

Daneben wird ebenfalls seit vielen Jahren der Arbeitskreis Sportboottourismus begleitet, der
viermal im Jahr an wechselnden Standorten tagt und wassersportbezogene Themen behan-
delt. Eine dieser vier Sitzungen findet regelmaRig im Westfalischen Sportbootzentrum — Ma-
rina Riinthe statt und wird von hier aus vorbereitet.

Auf Grund seiner mittlerweile Uberregionalen Bedeutung werden, Uber das Jahr verteilt, Ha-
fenfUhrungen fir verschiedenste Gruppen durchgefihrt. Dabei ist festzustellen, dass sich
diese Hafenfiihrungen einer immer grol3eren Beliebtheit erfreuen.

Die bereits vorab erwahnte konjunkturelle Erholung hat auch vor dem Bergkamener Arbeits-
markt nicht Halt gemacht. So ist die Zahl der Arbeitslosen im Jahr 2007 von 3.447 Personen
im Dezember 2006 auf 2.913 Personen im Dezember 2007 zurickgegangen. Dies entspricht
einem Ruckgang von ca. 15,5 % innerhalb eines Jahres. Ein Vergleich mit benachbarten
Kommunen zeigt hierbei, dass die Entwicklung mit anderen Gebietskorperschaften durchaus
mithalten kann.

Bei genauerer Betrachtung der Arbeitslosenzahlen, aufgeteilt nach ALG-1 und ALG-II (Hartz
IV) ist fir Bergkamen festzustellen, dass die Zahl der Arbeitslosengeld-I-Empfanger im letz-
ten Jahr um fast 33 % gesunken ist. Die Zahl der Langzeitarbeitslosen hat sich hingegen im
gleichen Beobachtungszeitraum lediglich um ca. 7,5 % reduziert.

Berufliche Beratung fir Frauen und Madchen

Die hohe Zahl an weiblichen Arbeitslosen in Bergkamen in Hohe von 1.518 (Stand
31.12.2007) erfordert eine besondere Aufmerksamkeit der kommunalen Wirtschaftsforde-
rung und gezielte Aktivitaten.

Die Frau & Beruf — Beraterin fuhrte in Kooperation mit der Volkshochschule und der Agentur
fur Arbeit im Jahr 2007 zwei Informationsveranstaltungen fir Berufsriickkehrerinnen durch,
an der insgesamt 19 Frauen teilnahmen. Zudem fanden 7 Einzelberatungen statt, schwer-
punktmdaRig im Themengebiet beruflicher Wiedereinstieg. Im Rahmen der Veranstaltung zum
Internationalen Frauentag am 10.03.2007 prasentierte sich die Beratungseinrichtung mit den
Themen ,Existenzgrindung“ und ,Berufswahlorientierung / Girls* Day".



Des Weiteren koordiniert sie regelmaRig die Aktivitdten in Bergkamen anlasslich des jahrlich
stattfindenden Girls’'s Day, dessen Ziel es ist, Madchen verstarkt flir technisch orientierte
Berufe zu gewinnen. Am Girls* Day selbst (26.04.2007) bot die Beraterin unter dem Titel
».Check Deine Bewerbungs-Chancen” gemeinsam mit der Beauftragten fir Chancengleich-
heit am Arbeitsmarkt der Agentur fur Arbeit Hamm verschiedene Aktivitdten zur Berufswahl-
orientierung im Rahmen der Reihe ,Girls only* des Bergkamener Madchen- und Frauen-
netzwerks an. Insgesamt nahmen ca. 35 interessierte Madchen daran teil.

Auch am Madchen-Aktionstag des Bergkamener Madchen- und Frauennetzwerkes am
30.08.2007 wirkte die Beraterin mit und stellte die Beratungsdienstleistungen der Einrichtung
VOor.

Ziel dieses geschlechtsspezifischen Beratungsangebotes ist die Verbesserung der Arbeits-
marktchancen fiir Frauen und Madchen vor Ort.

Beschlussvorschlag:

Der Ausschuss fur Stadtentwicklung, Strukturwandel und Wirtschaftsforderung nimmt die
Vorlage Drucksache Nr. 9/1209 zur Kenntnis.



